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TECHNIK HANDLOWIEC
Zawód technika handlowca jest obecnie najbardziej poszukiwanym zawodem na
rynku pracy. Najwięcej ofert pracy przeznaczonych jest dla przedstawiciela
handlowego (sales representative).

Zawód technika handlowca ma za zadanie wykształcić w

przyszłym absolwencie: orientację marketingową, nauczyć go

posługiwania się narzędziami marketingowymi, korzystania z

urządzeń IT, posługiwania się przydatnymi w zawodzie

programami komputerowymi, nowoczesnej rachunkowości, 

 przepisów prawnych, współpracy z kontrahentami krajowymi i

zagranicznymi.



Po skończonej szkole będziesz umiał:

sporządzać pisma związane z działalnością

handlową oraz wypełniać dokumenty

związane z obrotem towarowym,

prowadzić badania rynkowe i marketingowe,

opracowywać i interpretować wyniki badań,

organizować i prowadzić działalność

reklamową,

prowadzić rozliczenia z instytucjami

finansowymi, ubezpieczeniowymi oraz z

innymi podmiotami z tytułu podatków i opłat,

stosować różne formy i techniki sprzedaży

hurtowej i detalicznej,

prowadzić negocjacje handlowe z

dostawcami i odbiorcami towarów i usług,

posługiwać się sprzętem technicznym oraz

oprogramowaniem komputerowym.



Kształcenie w tym zawodzie ma na celu przygotowanie absolwenta do pracy:

w działach handlowych podmiotów gospodarczych,

w firmach handlowych,

w agencjach reklamowych,

do prowadzenia własnej działalności gospodarczej w branży

handlowo-marketingowej.



Możesz też znaleźć zatrudnienie jako merchandiser
(dystrybutor produktów), telemarketer, sales
manager (szef działu sprzedaży, dystrybutor
produktów wśród większych klientów).



DOŁĄCZ DO NAS!


